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	CATÉGORIE
	DESCRIPTION

	STRATÉGIE MARKETING 
	Choisir les bornes de recharge Positive Charge pour leur qualité et leur fiabilité afin de réduire l’impact environnemental des combustibles fossiles et de créer un monde meilleur. 

	OBJECTIFS MARKETING
	Augmenter la valeur à vie pour le client. Améliorer la notoriété des produits et les avis afférents.

	AVANTAGE CONCURRENTIEL
	Positive Charge emploie une main-d’œuvre hautement qualifiée et est à la pointe des nouvelles technologies.

	BUDGET
	Entre 3 et 5 % du chiffre d’affaires de Positive Charge.

	CYCLE D’ACHAT DES ACHETEURS
	Cycle qui commence par la sensibilisation, la considération et l’intention avant d’effectuer un achat.

	PROPOSITION DE VALEUR UNIQUE
	Avoir un impact positif sur notre environnement grâce à une borne de recharge fiable et de qualité pour votre véhicule électrique.

	MARQUE
	Positive Charge est une entreprise respectueuse de sa communauté et de l’environnement.
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MARKETING MIX
	CATÉGORIE
	DESCRIPTION
	COÛT

	PRODUIT
	Bornes de recharge des véhicules électriques
	1 000 €

	PRIX
	Majoration de 30 %
	1 300 €

	EMPLACEMENT
	Plateforme de vente en ligne de Positive Charge
	1 800 € par mois

	PROMOTION
	Marketing numérique, réseaux sociaux et campagnes par e-mail
	8 150 € par mois

	PERSONNEL
	Équipes marketing, de direction et de conception
Clients de Positive Charge
	1 000 €

	PROCESSUS
	Positive Charge délivre chaque étape de valeur aux consommateurs. 
	

	PREUVES TANGIBLES
	Qualité de l’expérience et satisfaction des clients de Positive Charge
	





CANAUX MARKETING
	CATÉGORIE
	DESCRIPTION
	COÛT

	RÉFÉRENCEMENT NATUREL (SEO)
	Optimisation des mots-clés et des éléments de page
Création de contenu
	1 800 € par mois

	PARTENARIATS NUMÉRIQUES 
	S.O.
	

	MARKETING SUR LES RÉSEAUX SOCIAUX
	Commercialiser sur des plateformes où les utilisateurs partagent des informations
	900 € par mois

	MARKETING PAR E-MAIL
	Se concentrer sur les micro-influenceurs pour booster la notoriété de la marque et le trafic sur le site de Positive Charge
	14 € tous les 1 000 abonnés influenceurs

	AUTRE
	Bulletin d’information, e-mails d’acquisition et de fidélisation de Positive Charge
	815 € par mois
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	EXCLUSION DE RESPONSABILITÉ

Tous les articles, modèles ou informations proposés par Smartsheet sur le site web sont fournis à titre de référence uniquement. Bien que nous nous efforcions de maintenir les informations à jour et exactes, nous ne faisons aucune déclaration, ni n’offrons aucune garantie, de quelque nature que ce soit, expresse ou implicite, quant à l’exhaustivité, l’exactitude, la fiabilité, la pertinence ou la disponibilité du site web, ou des informations, articles, modèles ou graphiques liés, contenus sur le site. Toute la confiance que vous accordez à ces informations relève de votre propre responsabilité, à vos propres risques.
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